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Unidad de Ensefianza Aprendizaje e Imparticion de Catedra
PERFIL DOCENTE DE LA UNIDAD DE ENSENANZA-APRENDIZAIJE
FORMACION PROFESIONAL HABILIDADES INTELECTUALES COMPETENCIAS PEDAGOGICAS EXPERIENCIA LABORAL VALORES
Licenciado en Comercio Exterior, Negocios | Conocimiento del Idioma Inglés Organizacion y direccion del proceso de | Experiencia profesional en el manejo de
Internacionales o Maestria y Licenciatura afin. Velocidad perceptual, razonamiento | aprendizaje, identificar la diferenciacién | cotizacion internacional. Es ético y responsable
inductivo y deductivo, compresion y | al momento de impartir cdtedra, control | Experiencia docente en el desempefio de su
expresion verbal. del grupo, orientacion al logro de | Experiencia profesional como gerente de | profesion.

objetivos y al trabajo en equipo.

empresas privadas, planeacion de educativa,
imparticion de cdtedra e investigacion cientifica.

Promueve el didlogo, la
tolerancia, el trabajo en
equipo y la autocritica
en el aula.

Integridad, Flexibilidad,

Dinamismo,
UNIDAD DE ENSENANZA-APRENDIZAJE
Datos Generales

FACULTAD, UNIDAD ACADEMICA O FACULTAD DE COMERCIO Y ADMINISTRACION DE TAMPICO

CENTRO DE TRABAIJO:

PROGRAMA EDUCATIVO: LICENCIATURA EN NEGOCIOS INTERNACIONALES

DATOS GENERALES:
ASIGNATURA: COTIZACION INTERNACIONAL NUCLEO DE FORMACION: NFP PERIODO ESCOLAR: 7°
CLAVE: HTC HTI: TH: TC: MATERIA ANTECEDENTE MATERIA CONSECUENTE TIPO:
o . . OBLIGATORIA (x ) OPTATIVA ()
G.SA35.318.05-05 5 0 5 5 Negociacion Internacional Ninguna COCURRICULAR [ ) EXTRACURRICULAR ( )

CONTRIBUCION DE LA ASIGNATURA EN EL
PERFIL DE EGRESO INSTITUCIONAL

Profesional en Negocios Internacionales que cuenta con conocimientos actualizado y herramientas necesarias para determinar correctamente los Precios de Exportacion
de las empresas que realizan exportaciones, teniendo en cuenta todos los elementos necesarios para lograr exportar exitosamente los productos y permanecer en los
mercados siempre con actitud positiva y responsabilidad ética.
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ATRIBUTOS DEL PERFIL DE EGRESO

Capacidad de toma de decisiones, Habilidades de aprendizaje y aplicacion del conocimiento en negocios internacionales, Toma de decisiones, aplicaciéon de medidas para
poder aplicar herramientas de cotizacion internacional para la exportacion de mercancias, Habilidad para decision ante problemas en la gestion aduanal, conocimientos
tedricos referentes al comercio exterior, habilidad para la toma de decisiones sobre logistica internacional, agentes aduanales y aranceles de importacion.

OBJETIVO GENERAL DE LA UEA . .
internacionalmente.

Aplica la manera de formar el precio de un bien en el comercio internacional, qué documentos necesitaria para la transaccion y qué créditos tomard en cuenta para saber
cudndo y dénde entregar o recibir la mercancia de acuerdo a los términos de comercio internacional pactados de acuerdo a la reglamentacion establecida

ATRIBUTOS DE LA UEA

SABER

SABER HACER

SABER SER

Conoce los elementos que conforman una cotizacion internacional

Conoce los INCOTERMS 2020 y su importancia en la cotizacion
internacional

Conoce la forma de integrar el precio de exportacion.

Clasifica las cotizaciones con base en los medios de transporte utilizado
en el comercio internacional.

Aplica los términos de comercio internacional.

Integra cotizaciones internacionales con los elementos que la
componen para competir en los mercados internacionales.

Entiende la dindmica de los mercados internacionales.

Estructura los precios de exportacion de acuerdo a los mercados en los
cuales se pretende exportar los productos.

Respeta las decisiones de sus comparieros.

Valora los resultados obtenidos con base en el esfuerzo aplicado.
Aplica las buenas prdcticas comerciales en los negocios
internacionales.

Expresa de forma adecuada sus opiniones, ya sea escrita o
verbalmente.

EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE DE LA UEA (Producto Integrador de la UEA)

PRODUCTO INTEGRADOR DE LA UEA NIVELES DE DOMINIO

CRITERIOS DE DESEMPENO

Cuadernillo de casos prdcticos resuelto.

10 COMPETENTE

Entregado en tiempo y forma con todos los casos prdcticos con todos los elementos solicitados: Portada, indice de casos, casos resueltos

completos, conclusion, con base en el formato definido previamente.
Inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso correcto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

Debe cumplir con el 100 % de los criterios establecidos

9 SATISFACTORIO

Entregado en tiempo y forma con todos los casos prdcticos con todos los elementos solicitados: Portada, indice de casos, la mayoria de los casos

resueltos, conclusién, con base en el formato definido previamente.
Inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso correcto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.
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Congruencia en la presentacion de la informacion.
Debe cumplir con el 90 % de los criterios establecidos

SUFICIENTE

Entregado en tiempo y forma con todos los casos prdcticos con todos los elementos solicitados: Portada, indice de casos, la mayoria de los casos
resueltos, sin conclusion, con base en el formato definido previamente.

Inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso correcto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

Debe cumplir con el 80% de los criterios establecidos

BASICO

Entregado en tiempo y forma con todos los casos prdcticos con todos los elementos solicitados: Portada, indice de casos, con algunos de los
casos resueltos, sin conclusion, con base en el formato definido previamente.

Inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso correcto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

Debe cumplir con el 70 % de los criterios establecidos

ELEMENTAL

Entregado fuera de tiempo y pero en forma con todos los casos prdcticos con todos los elementos solicitados: Portada, indice de casos, con muy
pocos de los casos resueltos, sin conclusion y sin respetar el formato definido previamente.

Inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso correcto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

Debe cumplir con el 60 % de los criterios establecidos

AUN NO
COMPETENTE

Entregado fuera de tiempo y sin respetar forma con todos los casos prdcticos con todos los elementos solicitados: Portada, indice de casos, con
muy pocos de los casos resueltos, sin conclusion y sin respetar el formato definido previamente.

Inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso correcto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

Debe cumplir con el 50 % de los criterios establecidos
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UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE

UNIDAD I.- ELEMENTOS QUE CONFORMAN UNA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO

El alumno identifica los conceptos necesarios para realizar cotizaciones internacionales, con el fin de proporcionar precios de exportacion a los clientes de una empresa

internacional.

TIEMPO/DURACION

25 horas/4 semanas.

ESTRATEGIAS DIDACTICAS

INSTRUMENTOS DE

1.4. Caracteristicas del producto
1.5. Condiciones de compra.
1.6. El nivel del beneficio esperado

1.7. Desarrollo del costo y precio

1.7.1. Costos fijos y costos variables

1.7.2. Costeo absorbente y costeo
marginal

1.7.3. Punto de equilibrio

1.8. Ingenieria del precio de exportacion

1.8.1. Técnica Costing
1.8.2. Técnica Pricing

desarrollo del caso prdctico5

Retroalimenta al alumno en
el desarrollo del caso prdctico

4.  Entiende y analiza
los elementos que
conforman una
cotizacion
internacional

5. Respeta las
opiniones de sus
compafieros de
equipo 'y
complementa dichas
opiniones.

6.  Aplica de forma
prdctica el
conocimiento
retenido por medio
de los casos
prdcticos
proporcionados por
el profesor

Cierre:

Rubrica para
evaluar
producto del
bloque

DESGLOSE DE CONTENIDOS ESPECIFICOS - 2 s = — p RECURSOS
Estrategia Actividades de Ensefianza Actividades de Aprendizaje EVALUACION

1.1 El precio como elemento de la Expositiva Encuadre Apertura: Portafolio de Computadora
estrategia comercial de 1. Lluvia de ideas evidencias de
Exportacién. Demostrativa Exposicién del Tema Desarrollo: apuntes, tareas | Proyector

1.2 Factores que determinan el ) ) 2. Diario de Clase y ejercicios.
precio a nivel nacional e Aprendizaje Colaborativo. Proporciona Instrucciones Internet
internacional para la elaboracion del caso 3. Investigacion Rubrica para

1.3 Elementos que conforman prdctico Documental y de evaluar Microsoft Office
una cotizacion internacional Caso Prdctico ) Datos conocimiento Lecturas y Libros de Texto

Guia al alumno en el tedrico

Material Diddctico (Apuntes,
Diapositivas)

Asesoria
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EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE DE LA UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

PRODUCTO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO

NIVELES DE DOMINIO

CRITERIOS DE DESEMPENO

Portafolio de evidencias apuntes, tareas y
ejercicios

Cuadernillo de casos prdcticos resuelto. &l delildaEinns

Amplios conocimientos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos
Entrega cuadernillo con el 100% de los casos prdcticos realizados.

Inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso correcto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

9 SATISFACTORIO

Conocimientos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos.
Entrega cuadernillo con el 90% de los casos prdcticos realizados.
Inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

Debe cumplir con el 90 % de los criterios establecidos

8 SUFICIENTE

Conoce la mayoria de los conceptos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,
Entrega cuadernillo con el 80% de los casos prdcticos realizados.

No inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion

7 BASICO

Domina algo de tecrica, pero no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 70% de los casos prdcticos realizados.

No inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion. . Congruencia en la presentacion de la informacion

6 ELEMENTAL

No domina la tedrica, no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 60% de los casos prdcticos realizados.

No inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Baja calidad en la presentacion de la exposicion. Congruencia en la presentacion de la informacion

AUN NO
COMPETENTE

No domina la tedrica, no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 60% de los casos prdcticos realizados.

5 No inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Baja calidad en la presentacion de la exposicion. . Congruencia en la presentacion de la informacion
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UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE

-N\IIDAD I.- INCOTERMS 2020 Y SU IMPORTANCIA EN LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO

Identifica fdacilmente y deferencia entre los diferentes términos de comercio exterior avalados por la Cdmara de Comercio Internacional

para integrarlos a las cotizaciones internacionales de exportacion.

lAradamira
||l‘l'l-ﬂ-l\-l\-l I LA™

TIEMPO/DURACION

25 horas/5 semanas

ESTRATEGIAS DIDACTICAS

INSTRUMENTOS DE

DESGLOSE DE CONTENIDOS ESPECIFICOS - — — — — < RECURSOS
Estrategia Actividades de Ensefianza Actividades de Aprendizaje EVALUACION
2.1. Aspectos Generales de los términos Expositiva 1.Encuadre Apertura: 1. Portafolio de Computadora
Internacionales. 1. Recapitulacion evidencias de
Demostrativa 2. Exposicion del Tema Desarrollo: apuntes, Proyector
2.2. Incoterms 2020 conceptos bdsicos de los 2. Diario de Clase tareas y
Aprendizaje Colaborativo. relacionados con los INCOTERMS y ejercicios. Internet
2.2.1. Clasificacion con base en el tipo de el ambiente en los que se realizan 3. Investigacion
Transporte los negocios. Documental y de 2. Rdbrica para Microsoft Office

2.3. Definiciones Revisadas por el RAFTD.(
Definiciones Americanas de Comercio
Internacional Revisadas

2.4. Porque utilizar los incoterms.

Caso Prdctico

3. Proporciona
Instrucciones para la elaboracion
del caso prdctico

4. Guia al alumno en el
desarrollo del caso prdctico5

5. Retroalimenta al
alumno en el desarrollo del caso
prdctico

Datos

4.  Entiende y analiza
los INCOTERMS y su
integracion en la
cotizacion
internacional ,
comprende y
analiza los términos
de comercio
internacional y la
Definiciones
Revisadas Comercio
Internacional de
USA para las
transacciones
internacionales y

5. Respeta las
opiniones de sus
compafieros de
equipoy
complementa
dichas opiniones.

Cierre:
6.  Reflexion grupal

evaluar
conocimiento
tedrico

Rubrica para
evaluar producto del
bloque

Lecturas y Libros de Texto sobre
RAFTDA

Material Diddctico (Apuntes,
Diapositivas)

Asesoria
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EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE DE LA UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

PRODUCTO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO

NIVELES DE DOMINIO

CRITERIOS DE DESEMPENO

Portafolio de evidencias apuntes, tareas y
ejercicios

Cuadernillo de casos prdcticos resuelto. &l delildaEinns

Amplios conocimientos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos
Entrega cuadernillo con el 100% de los casos prdcticos realizados.

Inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso correcto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

9 SATISFACTORIO

Conocimientos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos.
Entrega cuadernillo con el 90% de los casos prdcticos realizados.
Inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

Debe cumplir con el 90 % de los criterios establecidos

8 SUFICIENTE

Conoce la mayoria de los conceptos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,
Entrega cuadernillo con el 80% de los casos prdcticos realizados.

No inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion

7 BASICO

Domina algo de tecrica, pero no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 70% de los casos prdcticos realizados.

No inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion. . Congruencia en la presentacion de la informacion

6 ELEMENTAL

No domina la tedrica, no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 60% de los casos prdcticos realizados.

No inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Baja calidad en la presentacion de la exposicion. Congruencia en la presentacion de la informacion

AUN NO
COMPETENTE

No domina la tedrica, no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 60% de los casos prdcticos realizados.

5 No inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Baja calidad en la presentacion de la exposicion. . Congruencia en la presentacion de la informacion

L_______________________________________________________________________|
DIRECCION DE DESARROLLO CURRICULAR

R-OP-01-06-16
Version 3




VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE

UNIDAD lil.- INTEGRACION DE LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO

Analiza los gastos de exportacion, las bases para la cotizacion, la integracion ,presentacion y negociacidn del precio de exportacion

TIEMPO/DURACION

20 horas/4 semanas

ESTRATEGIAS DIDACTICAS

competitiva una cotizacion.
3.5. Costeo Marginal

3.6. Integracion y presentacion de una
Cotizacion.

3.7. Negociacion del precio.

3. Proporciona
Instrucciones para la elaboracion
del caso prdctico

4. Guia al alumno en el
desarrollo del caso prdctico5

5. Retroalimenta al
alumno en el desarrollo del caso
prdctico

4.  Entiende y analiza
los gastos de
exportacion .bases
para cotizacion.
Integracion y
presentacion y
negociacion del
precio de
exportacion.

5. Respeta las
opiniones de sus
compafieros de
equipoy
complementa dichas
opiniones.

Cierre:
6.  Reflexion grupal

Rubrica para evaluar
producto del bloque

DESGLOSE DE CONTENIDOS ESPECIFICOS Estrategia Actividades de Enseiianza Actividades de Aprendizaje INSTRUMENT?S DE RECURSOS
EVALUACION
3.1. Gastos de Exportacion y Costos Internos | Expositiva 1.Encuadre Apertura: Portafolio de Computadora
de la Empresa. 1. Recapitulacion evidencias de
Demostrativa 2. Exposicion del Tema Desarrollo: apuntes, tareas y Proyector
3.2. Bases de cotizacion analiza los gastos de exportacion. 2. Diario de Clase ejercicios.
Aprendizaje Colaborativo. bases para cotizacion. Integracion y Internet
3.3. Cubicaje presentacion y negociacion del 3. Investigacion Rubrica para evaluar
precio de exportacion. Documental y de conocimiento teérico Microsoft Office
3.4. Alternativas para hacer mds Caso Prdctico Datos

Lecturas y Libros de Texto

Material Diddctico (Apuntes,
Diapositivas)

Asesoria
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EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE DE LA UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

PRODUCTO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO

NIVELES DE DOMINIO

CRITERIOS DE DESEMPENO

Portafolio de evidencias apuntes, tareas y
ejercicios

Cuadernillo de casos prdcticos resuelto. 10 COMPETENTE

Amplios conocimientos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos
Entrega cuadernillo con el 100% de los casos prdcticos realizados.

Inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso correcto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

9 SATISFACTORIO

Conocimientos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos.
Entrega cuadernillo con el 90% de los casos prdcticos realizados.
Inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

Debe cumplir con el 90 % de los criterios establecidos

8 SUFICIENTE

Conoce la mayoria de los conceptos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,
Entrega cuadernillo con el 80% de los casos prdcticos realizados.

No inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion

7 BASICO

Domina algo de tedrica, pero no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 70% de los casos prdcticos realizados.

No inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion. . Congruencia en la presentacion de la informacion

6 ELEMENTAL

No domina la tedrica, no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 60% de los casos prdcticos realizados.

No inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Baja calidad en la presentacion de la exposicion. Congruencia en la presentacion de la informacion

AUN NO
COMPETENTE

No domina la tedrica, no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 60% de los casos prdcticos realizados.

5 No inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Baja calidad en la presentacion de la exposicion. . Congruencia en la presentacion de la informacion
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UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE

UNIDAD IV .- LA TRANSPORTACION Y LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO

Conoce y analiza la cotizacién internacional y los equipos necesarios para la maniobra y carga en buques portacontenedores, aplica el proceso de inspeccion de
mercancia en pallets y estiba de buques.

TIEMPO/DURACION

10 horas/2 semanas

ESTRATEGIAS DIDACTICAS

INSTRUMENTOS DE

4.4. Pesos Volumétricos.

Caso Prdctico

logistica internacional y sistemas de
estiba en buques.

3. Proporciona
Instrucciones para la elaboracion
del caso prdctico

4. Guia al alumno en el
desarrollo del caso prdctico

5. Retroalimenta al
alumno en el desarrollo del caso
prdctico

3. Entiende y analiza
el cubicaje de
mercancia en
contenedores para
su transporte
internacional.

4.  Identifica las
deficiencias legales
en los negocios
internacionales por
medio de simulacion
de situaciones.

5. Respeta las
opiniones de sus
compafieros de
equipo y
complementa dichas
opiniones.

6.  Aplica el cubicaje de
mercancia.

Rubrica para evaluar
producto del bloque

DESGLOSE DE CONTENIDOS ESPECIFICOS - — s — — - RECURSOS
Estrategia Actividades de Ensefianza Actividades de Aprendizaje EVALUACION

4.1. Equipo de transportacion y carga Expositiva 1.Encuadre Apertura: Portafolio de Computadora
maritima. 1. Diario de Clase evidencias de

Demostrativa 2. Exposicion del Tema Desarrollo: apuntes, tareas y Proyector
4.2. Inspeccion de mercancia en pallets. analiza la transportacién y el ejercicios.

Aprendizaje Colaborativo. impacto en la cotizacion 2. Investigacion Internet
4.3. Estiba en buques. internacional, Complementa con Documental y de Rubrica para evaluar

informacion sobre transporte y Datos conocimiento tedrico Microsoft Office

Lecturas y Libros de Texto

Material Diddctico (Apuntes,
Diapositivas)

Asesoria
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Cierre:
7. Reflexion grupal

EVIDENCIAS DE APRENDIZAJE DE LA UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

PRODUCTO DE LA UNIDAD O BLOQUE NIVELES DE DOMINIO

TEMATICO

CRITERIOS DE DESEMPENO

Portafolio de evidencias apuntes, tareas y

ejercicios

10 COMPETENTE

Cuadernillo de casos prdcticos resuelto

Amplios conocimientos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos
Entrega cuadernillo con el 100% de los casos prdcticos realizados.

Inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso correcto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

9 SATISFACTORIO

Conocimientos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos.
Entrega cuadernillo con el 90% de los casos prdcticos realizados.
Inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion.

Debe cumplir con el 90 % de los criterios establecidos

8 SUFICIENTE

Conoce la mayoria de los conceptos tedricos y los aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,
Entrega cuadernillo con el 80% de los casos prdcticos realizados.

No inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion.

Congruencia en la presentacion de la informacion

7 BASICO

Domina algo de tecrica, pero no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 70% de los casos prdcticos realizados.

No inclusién de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Calidad en la presentacion de la exposicion. . Congruencia en la presentacion de la informacion

6 ELEMENTAL

No domina la tedrica, no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,

Entrega cuadernillo con el 60% de los casos prdcticos realizados.

No inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.

Uso incorrecto del lenguaje escrito.

Baja calidad en la presentacion de la exposicion. Congruencia en la presentacion de la informacion

AUN NO
COMPETENTE

No domina la tedrica, no lo aplica en el desarrollo de los casos prdcticos,
Entrega cuadernillo con el 60% de los casos prdcticos realizados.

L_______________________________________________________________________|
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No inclusion de argumentos analiticos y fundamentados.
Uso incorrecto del lenguaje escrito.
Baja calidad en la presentacion de la exposicion. . Congruencia en la presentacion de la informacion
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IMPARTICION DE CATEDRA

(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O

BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD I.- ELEMENTOS QUE CONFORMAN UNA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

El alumno identifica los conceptos necesarios para realizar cotizaciones internacionales, con el fin de proporcionar precios de exportacion a los clientes de una empresa

TEMATICO: internacional.
NOMBRE DEL TEMA: 1.1 El precio como elemento de la estrategia comercial de Exportacion.
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 2 horas

HORAS:

i Instrumentos
DESGLOSE DE APRENDIZAJE MOMENTOS DE LA CATEDRA . Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO na At A q Roshetelt peace Evaluacién de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
1.1 El precio | Construye el | El profesor presenta a los El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Autoevaluacion Computadora
como elemento de | concepto del precio | estudiantes una El profesor proporciona una casos prdcticos | evidencias de | diagndstica.
la estrategia | en el disefio de la | diapositiva sobre | lista de lecturas'y pdginas | Retroalimenta. resuelto. apuntes, Proyector
comercial de | estrategia conceptos diversos sobre el | de internet sobre el precio tareas y
Exportacion. comercial de la | precio de exportacion, con | como elemento en la | Interroga a los estudiantes ejercicios. Internet
empresa. el propdsito de estrategia  comercial  de | sobre el logro de lo aprendido Microsoft Office
captar la atencion y exportacion para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para
Identifica y analiza | encausar su interés profesional. evaluar Lecturas y Libros
el precio como El profesor asesora al grupo conocimiento de Texto
estrategia en el desarrollo del caso | Sugiere en su caso tedrico
comercial de prdctico actualizaciones en la Material Diddctico
exportacion El estudiante interactua informacion de algunos de las 3.Rubrica para (Apuntes,

Identifica y analiza

los diferentes
conceptos de la
investigacion
cualitativa y
cuantitativa.

con el profesor y sus
comparieros sobre la
Diapositiva presentada.
Plantea dudas

El profesor sefala las
actividades en concreto
para resolver el caso
prdctico

actividades para

complementar el tema.
(consulta de otras fuentes de
informacién secundaria).

Proporciona indicaciones
de trabajo para la
siguiente clase

evaluar
prdctico

caso

Diapositivas)

Asesoria
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Entiende la
importancia de la
determinacion  de
un precio
competitivo a nivel
internacional.
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IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD I.- ELEMENTOS QUE CONFORMAN UNA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO:

El alumno identifica y analiza el desarrollo de los costos y precios para realizar cotizaciones internacionales, con el fin de proporcionar precios de exportacién a los clientes
de una empresa internacional.

NOMBRE DEL TEMA:

1.7 . Desarrollo del costo y precio internacional

TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN
HORAS:

10 horas

generadores de

DESGLOSE DE MOMENTOS DE LA CATEDRA Instrumentos |
APRENDIZAJE de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO At At At q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
1.6 Construye los | El profesor presenta a los | El profesor proporciona una | El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Autoevaluacion Computad
Desarrollo del costo | conceptos de costos | estudiantes una lista de lecturas'y pdginas casos prdcticos | evidencias de | diagnéstica. ora
y precio | y su clasificacion. diapositiva sobre | de internet sobre el precio | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
internacional conceptos de costoso y su | como elemento en la tareas y Proyector
Identifica y analiza | clasificacion, costeo | estrategia  comercial de | Interroga a los estudiantes ejercicios.
1.6.1. Costos la diferencia entre | marginal 'y punto de | exportacion sobre el logro de lo aprendido Internet
fijos y  costos | elprecioyelcostoy | equilibrio, con el propdsito para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
variables sabe identificar los | de El profesor asesoray al grupo | profesional. evaluar Office
generadores de | captar la atenciony en el desarrollo del caso conocimiento
1.6.2. Costeo ganancia y lo de | encausar su interés prdctico Sugiere en su caso tedrico Lecturas y
absorbente y | costos, y lo de actualizaciones en la Libros de
costeo marginal costos, para asi Ejemplificacion prdctica sobre | informacion de algunos de las 3.Rubrica para Texto
definir un precio | Elestudiante interactua la aplicacién de los conceptos | actividades para evaluar  caso
1.6.3. Punto competitivo. con el profesor y sus tedricos, asimismo se aplica | complementar el tema. prdctico Material
de equilibrio compafieros sobre la conversacion con el grupo | (consulta de otras fuentes de Diddctico
Diapositiva presentada. para mejorar su | informacion secundaria). (Apuntes,
Comprende la | Plantea dudas entendimiento. Diapositiv
diferencia entre el Proporciona indicaciones as)
precio y el costo y | El profesor sefiala las de trabajo para la
sabe identificar los | actividades en concreto siguiente clase Asesoria
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ganancia y lo de | para resolver el caso
costos, para asi | prdctico

definir un precio
competitivo.
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IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O

BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD I.- ELEMENTOS QUE CONFORMAN UNA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

El alumno identifica y analiza la ingenieria existente para formar el precio de exportacidn ( costing ,pricing)y realizar cotizaciones internacionales, con el fin de

TEMATICO: proporcionar precios de exportacion a los clientes de una empresa internacional.

NOMBRE DEL TEMA: 1.8. Ingenieria del | precio de exportacién. 1.8.1. Técnica Costing

TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 10 horas

HORAS:

DESGLOSE DE MOMENTOS DE LA CATEDRA Instrumentos |
APRENDIZAJE de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO At At At q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre

1.8. Ingenieria del | Construye los | El profesor presenta a los | El profesor proporciona una | El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Coevaluacion Computad

precio de | conceptos de | estudiantes una lista de lecturasy pdginas de casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora

exportacion costing. diapositiva sobre concepto | internet sobre el | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
de la técnica costing y | procedimiento de la técnica tareas y Proyector

1.8.1. Técnica | Identifica y analiza | como se conforma, con el | costing para formar el precio | Interroga a los estudiantes ejercicios.

Costing el costing propésito de de exportacion sobre el logro de lo aprendido Internet
como técnica | captar la atenciony para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
efectiva para | encausar su interés El profesor asesora y al grupo | profesional. evaluar Office
definir precio de en el desarrollo del caso conocimiento
venta a razon de lo Sugiere en su caso tedrico Lecturas y
que se gasta para | Elestudiante interactua El  alumno aplica casos | actualizaciones en la Libros de
producir el bien o | con el profesory sus prdcticos y problemas | informacién de algunos de las 3.Rubrica para Texto
servicio. compafieros sobre la razonados sobre la ejecucion | actividades para evaluar  caso

Diapositiva presentada. del costing. complementar el tema. prdctico Material

Plantea dudas (consulta de otras fuentes de Diddctico
informacidn secundaria). (Apuntes,

El profesor sefiala las Diapositiv

actividades en concreto Proporciona indicaciones as)

para resolver el caso de trabajo para la

prdctico siguiente clase Asesoria
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IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O

BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD I.- ELEMENTOS QUE CONFORMAN UNA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

El alumno identifica y analiza la ingenieria existente para formar el precio de exportacién ( costing ,pricing) y realizar cotizaciones internacionales, con el fin de

TEMATICO: proporcionar precios de exportacion a los clientes de una empresa internacional.
NOMBRE DEL TEMA: 1.8 . Ingenieria del | precio de exportaciéon 1.8.2 Técnica Pricing
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 10 horas
HORAS:
i Instrumentos
DESGLOSE DE APRENDIZAJE MOMENTOS DE LA CATEDRA de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO Producto Esperado Evaluacién de Evaluacién Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
Construye los | El profesor presenta a los | El profesor proporciona una | El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Coevaluacion Computad
1.8.2. Técnica | conceptos de | estudiantes una lista de lecturas'y pdginas casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
Pricing pricing. diapositiva sobre concepto | de  internet  sobre el | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
de la técnica pricing y | procedimiento de la técnica tareas y Proyector
Identifica y analiza | como se conforma, con el | priing para formar el precio | Interroga a los estudiantes ejercicios.
el pricing propésito de de exportacion sobre el logro de lo aprendido Internet
como técnica | captar la atencion y para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
efectiva para | encausar su interés El profesor asesoray al grupo | profesional. evaluar Office
definir precio de en el desarrollo del caso conocimiento
venta a razon de lo Sugiere en su caso tedrico Lecturas y
que se gasta para | Elestudiante interactua El  alumno aplica casos | actualizaciones en la Libros de
producir el bien o | con el profesory sus prdcticos y problemas | informacion de algunos de las 3.Rubrica para Texto
servicio. comparieros sobre la razonados sobre la ejecucion | actividades para evaluar  caso
Diapositiva presentada. del costing. complementar el tema. prdctico Material
Plantea dudas (consulta de otras fuentes de Diddctico
informacion secundaria). (Apuntes,
El profesor sefala las Diapositiv
actividades en concreto Proporciona indicaciones as)
para resolver el caso de trabajo para la
prdctico siguiente clase Asesoria
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(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD Il INCOTERMS Y SU IMPORTANCIA EN LA COTIZACION INTERNACIONAL

TEMATICO:

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

Identifica fdcilmente y deferencia entre los diferentes términos de comercio exterior avalados por la Cdmara de Comercio Internacional para integrarlos a las cotizaciones
internacionales de exportacion.

NOMBRE DEL TEMA:

2.1. Aspectos Generales de los términos Internacionales.

HORAS:

TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN

2 horas

El estudiante interactua
con el profesor y sus
compaiieros sobre la

revisar el nivel de
entendimiento de los alumnos.

DESGLOSE DE MOMENTOS DE LA CATEDRA Instrumentos |
APRENDIZAJE de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO Producto Esperado Evaluacién de Evaluacién Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
2.1. Aspectos Construye los | El profesor presenta a los El profesor proporciona una El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Coevaluacion Computad
Generales de los conceptos de | estudiantes una lista de lecturasy pdginas casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
términos términos diapositiva sobre el tema de internet sobre los aspectos | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
Internacionales internacionales INCOTERMS y realiza un generales de los términos tareas y Proyector
diagndstico sobre el nivel internacionales. Interroga a los estudiantes ejercicios.
Identifica y analiza de conocimiento de los sobre el logro de lo aprendido Internet
los términos de términos (relacionado con para su desarrollo futuro 2.Rubrica para Microsoft
comercio la materia de Comercio El profesor profundiza sobre profesional. evaluar Office
internacional Exterior)., con el propésito | las principales caracteristicas conocimiento
(INCOTERMS) de la | de que presentan los Sugiere en su caso tedrico Lecturas y
Cdmara de captar la atencion y INCOTERMS, asimismo actualizaciones en la Libros de
Comercio encausar su interés menciona los cambios informacion de algunos de los 3.Rubrica para Texto
Internacional (CCl) efectuados en su ultima INCOTERMS evaluar caso
como parte inicial El profesor presenta version. prdctico Material
de la cotizacion imdgenes sobre accidentes Proporciona indicaciones Diddctico
internacional. de transportacion en las El profesor asesoray al de trabajo para la (Apuntes,
cuales refuerza la duda grupo en el desarrollo del siguiente clase Diapositiv
sobre la responsabilidad caso as)
de la mercancia durante Proporciona retroalimentacion
su transportacion. y plantea preguntas para Asesoria
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Diapositiva presentada. Recibe casos prdcticos para
Plantea dudas revisarlos en conjunto.

El profesor sefiala las
actividades en concreto
para resolver el caso
prdctico
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IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD Il INCOTERMS Y SU IMPORTANCIA EN LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO:

Identifica y analiza diferencias entre los diferentes términos de comercio exterior avalados por la Cémara de Comercio Internacional para integrarlos a las cotizaciones

internacionales de exportacion.

NOMBRE DEL TEMA:

2.2. Incoterms 2020

TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN
HORAS:

10 horas

DESGLOSE DE MOMENTOS DE LA CATEDRA Instrumentos |
APRENDIZAJE de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO At At At q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
2.2. Incoterms 2020 | Identifica y analiza | El profesor presenta a los | El profesor proporciona una | El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Coevaluacion Computad
cada uno de los | estudiantes en unas lista de lecturas'y pdginas casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
términos de | diapositivas de unas | deinternet sobre los aspectos | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
comercio tablas  sobre distintas | generales de los términos tareas y Proyector
internacional y | caracteristicas de los e | internacionales. Interroga a los estudiantes ejercicios.
como aplicarlos. INCOTERMS 'y realiza un sobre el logro de lo aprendido Internet
diagndstico sobre el nivel para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
de conocimiento de los | El profesor profundiza sobre | profesional. evaluar Office
términos (relacionado con | Profundiza el tema sobre los conocimiento
la materia de Comercio | INCOTERMS, asimismo | Sugiere en su caso tedrico Lecturas y
Exterior)., con el propdsito | menciona los cambios | actualizaciones en la Libros de
de efectuados en su dltima | informacion de algunos de los 3.Rubrica para Texto
captar la atencion y version. INCOTERMS evaluar  caso
encausar su interés prdctico Material
El profesor asesoray al grupo | Proporciona indicaciones Diddctico
El estudiante interactia en el desarrollo del caso y | de trabajo parala (Apuntes,
con el profesor y sus ejemplifica la correcta e | siguiente clase Diapositiv
comparieros sobre la incorrecta  aplicacion  de as)
Diapositiva presentada. dichos términos. Recibe casos prdcticos para
Plantea dudas revisarlos en conjunto. Asesoria
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El profesor sefiala las
actividades en concreto
para resolver el caso
prdctico
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(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD Il INCOTERMS Y SU IMPORTANCIA EN LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

Analiza la clasificacion términos de comercio exterior avalados por la Cdmara de Comercio Internacional con base en el tipo de transporte.

TEMATICO:
NOMBRE DEL TEMA: 2.2.1. Clasificacion con base en el tipo de Transporte
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 5 horas
HORAS:
o Instrumentos
DESGLOSE DE APRENDIZAJE MOMENTOS DE LA CATEDRA de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO At At At q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
2.2.1. Clasificacion Identifica y analiza | El profesor presenta a los | El profesor proporciona una | El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Coevaluacion Computad
con base en el tipo cada uno de los | estudiantes en unas lista de lecturas'y  pdginas casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
de Transporte. términos de | diapositivas de wunas | de internet  sobre la | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
comercio tablas sobre la | clasificacion de los tareas y Proyector
internacional y | clasificacion de los | INCOTERMS con base en el | Interroga a los estudiantes ejercicios.
como aplicarlos INCOTERMS con base en el | tipo de transporte. sobre el logro de lo aprendido Internet
tipo de transporte y realiza para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
un diagndstico sobre el profesional. evaluar Office
nivel de conocimiento de | El profesor profundiza sobre conocimiento
los términos (relacionado | Profundiza el tema sobre los | Sugiere en su caso tedrico Lecturas y
con la materia de Comercio | INCOTERMS, asimismo | actualizaciones en la Libros de
Exterior)., con el propdsito | menciona los cambios | informacién de algunos de los 3.Rubrica para Texto
de efectuados en su dltima | INCOTERMS evaluar  caso
captar la atencion y version. prdctico Material
encausar su interés. Proporciona indicaciones Diddctico
El profesor asesoray al grupo | de trabajo para la (Apuntes,
El profesor realiza lluvia de | en el desarrollo del caso y | siguiente clase Diapositiv
ideas sobre ejemplos de | ejemplifica la correcta e as)
aplicacion de los | incorrecta  aplicacion  de | Recibe casos prdcticos para
incoterms. dichos términos. revisarlos en conjunto. Asesoria
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El estudiante interactua
con el profesor y sus
comparieros sobre la
Diapositiva presentada.
Plantea dudas

El profesor sefiala las
actividades en concreto
para resolver el caso
prdctico
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD II.- INCOTERMS Y SU IMPORTANCIA EN LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

Identifica y analiza las Definiciones Revisadas por el RAFTD.( Definiciones Americanas de Comercio Internacional Revisadas)

comparieros sobre la

prdcticos comparativos.

TEMATICO:
NOMBRE DEL TEMA: 2.3. Definiciones Revisadas por el RAFTD.
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 4 horas
HORAS:
DESGLOSE DE MOMENTOS DE LA CATEDRA Instrumentos |
APRENDIZAJE de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO At At At q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
2.3Definiciones Identifica y analiza El profesor presenta a los El profesor proporciona una El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Coevaluacion Computad
Revisadas por el la diferencia entre estudiantes en unas lista de lecturasy pdginas casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
RAFTD.( los términos diapositivas de los de internet sobre los Retroalimenta. resuelto. apuntes,
RAFTD=Definicione | adoptados términos adoptados INCOTERMS y las diferencias tareas y Proyector
s Americanas de mundialmente para | mundialmente para el de las Definiciones Interroga a los estudiantes ejercicios.
Comercio el comercio comercio internacional y Americanas de Comercio sobre el logro de lo aprendido Internet
Internacional internacional y los los términos adoptados Internacional Revisadas para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
Revisadas términos por USA para realizar profesional. evaluar Office
adoptados por USA | comercio y realiza un conocimiento
para realizar diagndstico sobre el nivel El profesor asesoray al Sugiere en su caso tedrico Lecturas y
comercio. de conocimiento de los grupo en el desarrollo del actualizaciones en la Libros de
términos (relacionado con caso y ejemplifica la correcta | informacion de algunos de los 3.Rubrica para Texto
la materia de Comercio e incorrecta aplicacion de INCOTERMS evaluar  caso
Exterior)., con el propdsito | dichos términos. prdctico Material
de Realiza una conversacion Proporciona indicaciones Diddctico
captar la atencion y sobre la correcta aplicacion de trabajo para la (Apuntes,
encausar su intereés. de los términos siguiente clase Diapositiv
estadounidenses. as)
El estudiante interactia Recibe casos prdcticos para
con el profesor y sus El alumno resuelven casos revisarlos en conjunto. Asesoria

.|
DIRECCION DE DESARROLLO CURRICULAR

R-OP-01-06-16

Version 3




“Secre}arf a
Academica

VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Diapositiva presentada.
Plantea dudas

El profesor sefiala las
actividades en concreto
para resolver el caso
prdctico
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD II.- INCOTERMS Y SU IMPORTANCIA EN LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

Analiza la importancia de utilizar los INCOTERMS términos de comercio exterior avalados por la Cémara de Comercio Internacional para integrarlos a las cotizaciones

TEMATICO: internacionales de exportacion.
NOMBRE DEL TEMA: 2.4. Porque utilizar los incoterms.
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 4 horas
HORAS:
o Instrumentos
DESGLOSE DE APRENDIZAJE MOMENTOS DE LA CATEDRA de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO At At At q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
2.4. Porque utilizar | Analizay reafirma El profesor proporciona una El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Coevaluacion Computad
los incoterms. la importancia de El profesor presenta a los lista de lecturas y pdginas casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
la correcta estudiantes en unas de internet sobre la Retroalimenta. resuelto. apuntes,
aplicacion de los diapositivas sobre la importancia de utilizar los tareas y Proyector
incoterms. importancia de utilizar los INCOTERMS Interroga a los estudiantes ejercicios.
INCOTERMS en una sobre el logro de lo aprendido Internet
cotizacion internacional, El profesor asesora y al para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
con el propésito de grupo en el desarrollo del profesional. evaluar Office
captar la atencion y caso y ejemplifica la correcta conocimiento
encausar su interés. e incorrecta aplicacion de Sugiere en su caso tedrico Lecturas y
dichos términos. actualizaciones en la Libros de
Realiza lluvia de ideas informacién de algunos de los 3.Rubrica para Texto
sobre ejemplos de INCOTERMS evaluar  caso
aplicacion de los prdctico Material
incoterms Proporciona indicaciones Diddctico
de trabajo para la (Apuntes,
El estudiante interactua siguiente clase Diapositiv
con el profesor y sus as)
comparieros sobre la Recibe casos prdcticos para
Diapositiva presentada. revisarlos en conjunto. Asesoria
Plantea dudas

.|
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“Secre}arf a
Academica

VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

El profesor sefiala las
actividades en concreto
para resolver el caso
prdctico y Efectua revision
en pares de casos
prdcticos sobre los temas
presentados
anteriormente.

.
DIRECCION DE DESARROLLO CURRICULAR
R-OP-01-06-16
Version 3



VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD IIl.- INTEGRACION DE LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO:

Comprende y aplica los gastos de exportacion y los costos internos de la empresa la cotizacion integral para establecer precios unitarios de exportacion.

NOMBRE DEL TEMA:

3.1. Gastos de Exportacion y Costos Internos de la Empresa.

compafieros sobre la
Diapositiva presentada.
Plantea dudas

TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 4 horas
HORAS:
i Instrumentos
DESGLOSE DE APRENDIZAJE MOMENTOS DE LA CATEDRA de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO L. L. .. . Roshetelt peace Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
3.1. Gastos de | Identifica y analiza | El profesor presenta a los | El profesor proporciona una | El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computado
Exportacion y | los elementos que | estudiantes en unas lista de lecturas y pdginas de casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ra
Costos Internos de | participan en la | diapositivas sobre los | internet sobre los métodos de | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
la Empresa. operacion logistica | elementos que participan | contabilidad necesarios para tareas y Proyector
y los costos internos | en la operacion logistica y | efectuar una cotizacion. Interroga a los estudiantes ejercicios.
que estdn inmersos | los costos internos que sobre el logro de lo aprendido Internet
en la determinacion | estdn inmersos en la para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
de la cotizacion. determinacion ~ de  la | El profesor asesoray al grupo | profesional. evaluar Office
cotizacion con el propdsito | en el desarrollo del caso y conocimiento
de ejemplifica la correcta e tedrico Lecturas 'y
captar la atencion y incorrecta  aplicacion  de | Proporciona indicaciones Libros  de
encausar su intereés. dichos términos. de trabajo para la 3.Rubrica para Texto
siguiente clase evaluar  caso
El profesor realiza lluvia de prdctico Material
ideas sobre ejemplos de | El alumno resuelve casos | Recibe casos prdcticos para Diddctico
gastos logisticos aplicados | prdcticos sobre costeo 'y | revisarlos en conjunto. (Apuntes,
al proceso de cotizacién | cotizacion. Diapositiva
internacional. s)
El estudiante interactia
con el profesor y sus Asesoria

.|
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“Secre}arf a
Academica

VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

El profesor sefala las
actividades en concreto
para resolver el caso
prdctico y efectua revision
en pares de casos prdcticos
sobre los temas
presentados

anteriormente
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD Iil.- INTEGRACION DE LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

Analiza y aplica las bases para la correcta realizacion de la cotizacidn internacional.

TEMATICO:
NOMBRE DEL TEMA: 3.2. Bases de cotizacion
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 4 horas
HORAS:
DESGLOSE DE MOMENTOS DE LA CATEDRA Instrumentos |
APRENDIZAJE de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO At At At q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
3.2. Bases de | Elalumno Identifica | El profesor presenta a los El profesor proporciona una | El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computad
cotizacion. y analiza los | estudiantes en unas lista de lecturas'y pdginas casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
elementos que | diapositivas las bases de internet sobre los costos | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
participan e para la | para la correcta cotizacion necesarios para efectuar una tareas y Proyector
correcta realizacién | internacional, , con el cotizacion internacional Interroga a los estudiantes ejercicios.
de la cotizacion | propdsito de sobre el logro de lo aprendido Internet
internacional. captar la atencion y El alumno resuelve casos para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
encausar su interés. prdcticos sobre costeo y profesional. evaluar Office
cotizacion conocimiento
El profesos realiza lluvia tedrico Lecturas y
de ideas sobre ejemplos de Proporciona indicaciones Libros de
gastos logisticos aplicados de trabajo para la 3.Rubrica para Texto
al proceso de cotizacion siguiente clase evaluar  caso
internacional. prdctico Material
Recibe casos prdcticos para Diddctico
El estudiante interactiua revisarlos en conjunto. (Apuntes,
con el profesor y sus Diapositiv
comparieros sobre la as)
Diapositiva presentada.
Plantea dudas Asesoria

.|
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R-OP-01-06-16

Version 3




“Secre}arf a
Academica

VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

El profesor sefiala las
actividades en concreto
para resolver el caso
prdctico y efectua revision
en pares de casos
prdcticos sobre los temas
presentados
anteriormente

.
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD Iil.- INTEGRACION DE LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

Entiende y aplica la cotizacion integral por medio del cubicaje para establecer precios unitarios de exportacidn, asi como domina el tema de la transportacion internacional.

TEMATICO:
NOMBRE DEL TEMA: 3.3. Cubicaje
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 4 horas
HORAS:
o Instrumentos
DESGLOSE DE APRENDIZAJE MOMENTOS DE LA CATEDRA de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO At At At q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
3.3. Cubicaje El alumno Identifica | El profesor presenta a los | EIl profesor realiza una | El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computad
y aplica el método | estudiantes en unas exposicion por medio de casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
de cubicaje para | diapositivas de los tipos de | ejercicios prdcticos y aclara | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
definir la cantidad | contenedores a utilizar y | dudas sobre la manera en que tareas y Proyector
de mercancia a | susdimensiones. se deben efectuar dichos | Interroga a los estudiantes ejercicios.
transportary el tipo cdlculos sobre el logro de lo aprendido Internet
de contenedor a | El profesor proporciona para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
utilizar para ello. ejemplo de comorealizarel | El alumno resuelve casos | profesional. evaluar Office
cubicaje., con el propdsito | prdcticos sobre conocimiento
de cubicaje. tedrico Lecturas y
captar la atencion y Proporciona indicaciones Libros de
encausar su interés. de trabajo para la 3.Rubrica para Texto
siguiente clase evaluar  caso
prdctico Material
El estudiante interactua Recibe casos prdcticos para Diddctico
con el profesor y sus revisarlos en conjunto. (Apuntes,
comparieros sobre la Diapositiv
Diapositiva presentada. as)
Plantea dudas
Asesoria

.|
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“Secre}arf a
Academica

VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

El profesor sefiala las
actividades en concreto
para resolver el caso
prdctico.
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD IIl.- INTEGRACION DE LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO:

Analiza alternativas para realizar una cotizacion mds competitiva en los mercados internacionales

NOMBRE DEL TEMA:

3.4. Alternativas para hacer mds competitiva una cotizacion.

TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN
HORAS:

2 horas

DESGLOSE DE MOMENTOS DE LA CATEDRA Instrumentos |
APRENDIZAJE de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO Producto Esperado Evaluacién de Evaluacién Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
3.4.  Alternativas | El alumno Identifica | EI profesor explica las | El profesor proporciona una | Elprofesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computad
para hacer mds |y analiza las | distintas alternativas que | lista de lecturasy pdginas de casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
competitiva  una | diferentes se pueden disefiar para | internet en relacion a las | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
cotizacion. alternativas que se | hacer mds atractivas las | distintas alternativas que se tareas y Proyector
pueden disefiar se | cotizaciones pueden plantear para hacer | Interroga a los estudiantes ejercicios.
puede hacer mds | internacionales, con el | mds competitiva una | sobre el logro de lo aprendido Internet
atractiva una | propdsito de cotizacion internacional. para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
cotizacion para ser | captar la atenciony profesional. evaluar Office
elegidos por los | encausar su interés. conocimiento
clientes. El alumno resuelve casos tedrico Lecturas y
prdcticos sobre las diversas | Proporciona indicaciones Libros de
El estudiante interactua alternativas  para  lograr | de trabajo para la 3.Rubrica para Texto
con el profesor y sus mayor competitividad en la | siguiente clase evaluar  caso
compafieros sobre la cotizacion internacional. prdctico Material
explicacion presentada. Recibe casos prdcticos para Diddctico
Plantea dudas revisarlos en conjunto. (Apuntes,
Diapositiv
El profesor sefala las as)
actividades en concreto
para resolver el caso Asesoria
prdctico.

.|
DIRECCION DE DESARROLLO CURRICULAR
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD Iil.- INTEGRACION DE LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO:

Entiende y aplica la cotizacion integral por medio del cubicaje para establecer precios unitarios de exportacion.

NOMBRE DEL TEMA:

3.5. Costeo Marginal

TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN
HORAS:

2 horas

DESGLOSE DE MOMENTOS DE LA CATEDRA Instrumentos |
APRENDIZAJE de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO At At At q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
3.5. Costeo | El alumno define y | El profesor explica los El profesor realiza una El profesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computad
Marginal analiza el nivel de | tipos de costeo marginal exposicion por medio de casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
utilidad que genera | que se pueden utilizar en ejercicios prdcticos y aclara Retroalimenta. resuelto. apuntes,
la produccion 'y | la cotizacién internacional. | dudas sobre la manera en tareas y Proyector
exportacion de un | Proporciona ejemplo de que se deben efectuar dichos Interroga a los estudiantes ejercicios.
bien o servicio y | como realizar el costeo cdlculos. sobre el logro de lo aprendido Internet
relaciona dicho | marginal con el propésito para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
beneficio con los | de profesional. evaluar Office
costos. captar la atencion y El alumno resuelve casos conocimiento
encausar su interés. prdcticos sobre el nivel de tedrico Lecturas y
utilidad que genera la Proporciona indicaciones Libros de
produccion y exportacion de de trabajo para la 3.Rubrica para Texto
El estudiante interactua un bien o servicio y relaciona siguiente clase evaluar  caso
con el profesor y sus dicho beneficio con los costos prdctico Material
compafieros sobre la Recibe casos prdcticos para Diddctico
explicacion presentada. revisarlos en conjunto. (Apuntes,
Plantea dudas Diapositiv
as)
El profesor sefiala las
actividades en concreto Asesoria

.|
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“Secre}ari’ a
Academica

VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

para resolver el caso
prdctico.
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD lil.- INTEGRACION DE LA COTIZACION INTERNACIONAL

TEMATICO:

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

Analiza la forma de cémo integrar y presentar una cotizacion internacional.

NOMBRE DEL TEMA:

3.6. Presentacion de una Cotizacion.

HORAS:

TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN

2 horas

DESGLOSE DE MOMENTOS DE LA CATEDRA Instrumentos |
APRENDIZAJE de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO Producto Esperado Evaluacién de Evaluacién Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
3.6.  Presentacion | El alumno conoce y | El profesor explica que | El profesor realiza una | Elprofesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computad
de una Cotizacion. analiza como | elementos y la estructura | exposicion en relacion a la casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
presentar que debe tener la | forma correcta como debe | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
cotizaciones presentacion  de  una | integrarse y presentarse una tareas y Proyector
completas y claras | cotizacion internacional. cotizacion internacional. | Interroga a los estudiantes ejercicios.
de los bienes y Asimismo  menciona  los | sobre el logro de lo aprendido Internet
servicios El estudiante interactiua medios que se utilizan parala | para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
exportables. con el profesor y sus comunicacion entre | profesional. evaluar Office
comparieros sobre la importador y exportador. conocimiento
explicacion presentada. tedrico Lecturas y
Plantea dudas Proporciona indicaciones Libros de
El alumno resuelve casos | de trabajo para la 3.Rubrica para Texto
El profesor sefiala las | prdcticos sobre la | siguiente clase evaluar  caso
actividades en concreto | integracion y estructura de prdctico Material
para resolver el caso | una presentacion efectiva de | Recibe casos prdcticos para Diddctico
prdctico una cotizacion internacional. revisarlos en conjunto. (Apuntes,
Diapositiv
as)
Asesoria

.|
DIRECCION DE DESARROLLO CURRICULAR

R-OP-01-06-16
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD lil.- INTEGRACION DE LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE
TEMATICO:

Analiza la forma de cémo realizar una negociacion del precio internacional

NOMBRE DEL TEMA:

3.7. Negociacion del precio.

TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN
HORAS:

2 horas

DESGLOSE DE MOMENTOS DE LA CATEDRA Instrumentos |
APRENDIZAJE de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO Producto Esperado Evaluacién de Evaluacién Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
3.7.  Negociacion | El alumno conocey | El profesor explica las | El profesor realiza una | Elprofesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computad
del precio. analiza como | distintas estrategias para | exposicion de las mejores casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
negociar el precio | realizar una negociacion | estrategias para efectuar | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
de exportacion con | del precio internacional. negociaciones del precios de tareas y Proyector
los clientes  sin exportacion. Interroga a los estudiantes ejercicios.
importar el lugar o | El estudiante interactua sobre el logro de lo aprendido Internet
medio por el que se | con el profesory sus para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
efectue la | comparieros sobre la El alumno resuelve casos | profesional. evaluar Office
cotizacion explicacion presentada. prdcticos sobre las mejores conocimiento
internacional Plantea dudas estrategias  para  lograr tedrico Lecturas y
efectividad en las | Proporciona indicaciones Libros de
El profesor sefiala las | negociaciones de precios de | de trabajo para la 3.Rubrica para Texto
actividades en concreto | exportacion. siguiente clase evaluar  caso
para resolver el caso prdctico Material
prdctico Recibe casos prdcticos para Diddctico
revisarlos en conjunto. (Apuntes,
Realiza retroalimentacion Diapositiv
de temas anteriores. as)
Asesoria

.|
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IMPARTICION DE CATEDRA

(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O

UNIDAD IV .- LA TRANSPORTACION Y LA COTIZACION INTERNACIONAL

BLOQUE TEMATICO:
OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE Conoce y analiza los equipos necesarios para la maniobra y carga en buques portacontenedores, aplica el proceso de inspeccién de mercancia en pallets y estiba de
TEMATICO: buques.
NOMBRE DEL TEMA: 4.1. Equipo de transportacion y carga maritima.
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 2 horas
HORAS:
o Instrumentos
DESGLOSE DE APRENDIZAJE MOMENTOS DE LA CATEDRA . Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO - .. - . A D e Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
4.1. Equipo de El alumno conoce y | El profesor explica los | El  profesor explica 'y | Elprofesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computad
transportacion y analiza los tipos de | tipos de transporte y el | proporciona diapositivas los casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
carga maritima. transporte 'y el | equipo necesario para | distintos tipos de transportey | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
equipo  necesario | efectuar las actividades de | los equipos necesarios para la tareas y Proyector
para efectuar las | compraventa internacional | operacion en puerto | Interroga a los estudiantes ejercicios.
actividades de | por medios maritimos. maritimo. sobre el logro de lo aprendido Internet
compraventa para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
internacional  por | El estudiante interactua Conversa con el grupo para | profesional. evaluar Office
medios maritimos. con el profesor y sus retroalimentar con ejemplos y conocimiento
compafieros sobre la por medio de lluvia de ideas. tedrico Lecturas y
explicacion presentada. Proporciona indicaciones Libros de
Plantea dudas de trabajo para la 3.Rubrica para Texto
El alumno resuelve casos | siguiente clase evaluar  caso
El profesor sefiala las | prdcticos sobre  Equipo de prdctico Material
actividades en concreto | transportacion 'y  carga | Recibe casos prdcticos para Diddctico
para resolver el caso | maritima revisarlos en conjunto. (Apuntes,
prdctico Diapositiv
as)
Asesoria
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD IV .- LA TRANSPORTACION Y LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

Conoce los equipos necesarios para la maniobra y carga en buques portacontenedores, aplica el proceso de inspeccién de mercancia en pallets y estiba de buques.

TEMATICO:
NOMBRE DEL TEMA: 4.2. Inspeccion de mercancia en pallets.
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 3 horas
HORAS:
o Instrumentos
DESGLOSE DE APRENDIZAJE MOMENTOS DE LA CATEDRA . Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO na At A q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
4.2. Inspeccion de El alumno conoce y | El profesor  explica el | El  profesor explica 'y | Elprofesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computad
mercancia en realiza inspeccion | proceso de inspeccion de | proporciona diapositivas con casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
pallets. en pallets | mercancia en pallets y | un ejemplo prdctico la forma | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
unitizados de | estiba de buques correcta de efectuar la tareas y Proyector
mercancia. inspeccion de mercancia en | Interroga a los estudiantes ejercicios.
El estudiante interactia pallets y estiba de buques sobre el logro de lo aprendido Internet
con el profesor y sus para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
comparieros sobre la Conversa con el grupo para | profesional. evaluar Office
explicacion presentada. retroalimentar con ejemplos y conocimiento
Plantea dudas por medio de lluvia de ideas. tedrico Lecturas y
Proporciona indicaciones Libros de
El profesor sefiala las de trabajo para la 3.Rubrica para Texto
actividades en concreto | El alumno resuelve casos | siguiente clase evaluar  caso
para resolver el caso | prdcticos sobre inspeccion de prdctico Material
prdctico sobre inspeccion | mercancias en pallets y | Recibe casos prdcticos para Diddctico
de mercancias. estiba de buques. revisarlos en conjunto. (Apuntes,
Diapositiv
as)
Asesoria
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD IV .- LA TRANSPORTACION Y LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

Conoce los equipos necesarios para la maniobra y carga en buques portacontenedores, aplica el proceso de inspeccién de mercancia en pallets y estiba de buques.

TEMATICO:
NOMBRE DEL TEMA: 4.3. Estiba en buques.
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 2 horas
HORAS:
o Instrumentos
DESGLOSE DE APRENDIZAJE MOMENTOS DE LA CATEDRA . Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO na At A q RroductalEsperad Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
4.3. Estiba en El alumno conoce y | El profesor explica que es | El  profesor  explica 'y | Elprofesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computad
buques. aplica resuelve | estiba de buques y la | proporciona diapositivas con casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
problemdticas de | problemdtica de estiba de | un ejemplo prdctico  por | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
estiba de | contenedores. medio de un full cargo plany tareas y Proyector
contenedores en el el nombre de las partes del | Interroga a los estudiantes ejercicios.
buques de | Elestudiante interactua buque. sobre el logro de lo aprendido Internet
transporte. con el profesor y sus para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
comparieros sobre la Conversa con el grupo para | profesional. evaluar Office
explicacion presentada. retroalimentar con ejemplos y conocimiento
Plantea dudas por medio de lluvia de ideas. tedrico Lecturas y
Proporciona indicaciones Libros de
El profesor sefiala las de trabajo para la 3.Rubrica para Texto
actividades en concreto | El alumno resuelve casos | siguiente clase evaluar  caso
para resolver el caso | prdcticossobre problemas de prdctico Material
prdctico sobre estiba de | estiba de portacontenedores. | Recibe casos prdcticos para Diddctico
contenedores. revisarlos en conjunto. (Apuntes,
Diapositiv
as)
Asesoria
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VERDAD, BELLEZA, PROBIDAD

Secreta ria
Academica

IMPARTICION DE CATEDRA
(Desglose de la Unidad o Bloque Tematico)

UNIDAD O BLOQUE TEMATICO

NUMERO Y NOMBRE DE LA UNIDAD O
BLOQUE TEMATICO:

UNIDAD IV .- LA TRANSPORTACION Y LA COTIZACION INTERNACIONAL

OBJETIVO DE LA UNIDAD O BLOQUE

Conoce y analiza problemas de transportacion por medio del peso volumétrico de mercancias

TEMATICO:
NOMBRE DEL TEMA: 4.4. Pesos Volumétricos.
TIEMPO/DURACION DEL TEMA EN 3 horas
HORAS:
i Instrumentos
DESGLOSE DE APRENDIZAJE MOMENTOS DE LA CATEDRA de Tipo y Momento
CONTENIDOS POR ESPERADO - .. .. . D Evaluacion de Evaluacion Recursos
TEMA Actividades de Apertura Actividades de Desarrollo Actividades de Cierre
4.4. Pesos | El alumno resuelve | El profesor explica temas | El  profesor  explica 'y | Elprofesor aclara dudas, Cuadernillo de | 1.Portafolio de | Evaluacion Computad
Volumeétricos. problemas de | en los que se analiza el | proporciona diapositivas con casos prdcticos | evidencias de | sumativa. ora
transportacion por | peso volumétrico como | un ejemplo prdctico del peso | Retroalimenta. resuelto. apuntes,
medio del peso | factor de cobro volumétrico como factor de tareas y Proyector
volumétrico de cobro Interroga a los estudiantes ejercicios.
mercancias. El estudiante interactua sobre el logro de lo aprendido Internet
con el profesor y sus Conversa con el grupo para | para su desarrollo  futuro 2.Rubrica para Microsoft
comparieros sobre la retroalimentar con ejemplos y | profesional. evaluar Office
explicacion presentada. por medio de lluvia de ideas. conocimiento
Plantea dudas tedrico Lecturas y
Proporciona indicaciones Libros de
El profesor sefala las | El alumno resuelve casos | de trabajo parala 3.Rubrica para Texto
actividades en concreto | prdcticos sobre s problemas | siguiente clase evaluar  caso
para resolver el caso | de cdlculos de pesos prdctico Material
prdctico sobre peso | volumétricos y los relacionan | Recibe casos prdcticos para Diddctico
volumétrico. con el costo de transporte. revisarlos en conjunto. (Apuntes,
Diapositiv
as)
Asesoria
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REFERENCIAS BIBLIOGRAFICA Y ELECTRONICA (APA)

Basica

Impresa:

Marquez Castro Enrique. Comercio y Marketing internacional. Cuarta edicion. CENGAGE Learning editores. México.2010

Lee J. Krajewski. Operations management: processes and value chains. Prentice Hall

De Larrueca, J., Sagarra, R. y Mallofré, J. (2014). Transporte en contenedor. 2da Edicion. Alfaomega. México.

BANCOMEXT (2002). Formacidn del precio de exportacién. Como aplicarlo para competir. 2da Edicién. Bancomext. México.

Cdmara de Comercio Internacional (2011). Las reglas Incoterms © 2020.
Formacidn del precio de exportacion Bancomext

Guia Bdsica del exportador Bancomext
Ley Aduanera, su Reglamento y Reglas Generales Congreso de la Unidn, 1999 4.

Ley de Comercio Exterior, Congreso de la Union, 1998 5.
Witker, Jorge y Gerardo Jamarillo Marco Juridico y Operativo, Comercio Exterior de México, Mc Graw Hill 1996
ESP

Digital: BASE DE DATOS Business Source Premier
Regional Business News Academic Search Premier Fuente
Académica PAGINAS WEB: http://www.uv.mx/dgbuv http://www.uv.mx/bvitual

Complementaria

Impresa: Negocios internacionales DANIELS John, Radebaugh, Lee H., Addison Wesley Logman
Lee J. Krajewski. Operations management: processes and value chains., Prentice Hall.

Digital:
ADSCRIPCION ADSCRIPCION
ELABORO FECHA Facultad, Unidad Académica o ACTUALIZO FECHA Facultad, Unidad Académica o
Centro de Trabajo y Academia Centro de Trabajo y Academia
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Facultad de Comercio y
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Tampico/Academia de Logistica

Mtro. Humberto Hermosillo Richartt

25/06/2020

Facultad de Comercio y Administracion
de Tampico/Academia de Logistica
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